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josé manuel valdés orellana

	Información personal

	
	· Nacionalidad: Chilena

· Fecha de nacimiento: 6 de noviembre de 1981

· Rut: 14.056.026-k

· Estado Civil: Soltero

	perfil

	
	Habilidad para interiorizarce en la realidad de la empresa, capacidad para aprender de los negocios y el funcionamiento de esta. Facilidad para adaptarse en equipos de trabajo, fuerte motivación por el desarrollo de nuevos proyectos, y facilidad para establecer relaciones laborales. 

	logros destacados

	
	· Seleccionado para capacitar y dirigir nuevos empleados.
· Mantener un alto nivel de satisfacción entre los clientes. Mejorar la gestión de stocks. Elevar estándares de calidad manteniendo costos de producción.

· Instruirme en el negocio de distribución de alimentos, y del área de negocio en general, adquiriendo experiencia en el manejo administrativo de la sucursal y comercial en la venta de productos. 

	experiencia profesional 

	
	Administración.
Octubre 2011 – a la fecha                                                Banco Santander.

Ejecutivo Pyme.   Administrar cartera de clientes, captar cliente

nuevos, captar inversiones como depósitos a plazo, fondos mutuos;

centralizado en los 3 focos que son: nuevos clientes, colocaciones, mora.

Además labores de promoción al público de los productos del Empleador y en especial, gestionar y administrar la cartera de clientes asignada, con el objetivo de captar, fidelizar y colocar nuevos productos ligados al respectivo segmento, velando por una atención integral de excelencia y de calidad de los clientes asignados su cartera, así como la satisfacción de estos, identificando constantemente oportunidades de crecimiento, sean estas asociadas a su segmento o a cualquier otro producto y/o servicio que el Banco ofrezca, canalizando los requerimientos sobre sus productos y desarrollo de su negocio. Con la finalidad de incrementarla y potenciarla. Procurando una atención personalizada, visitándolos de manera permanente, según las necesidades del cliente con el objeto de asegurar una constante asesoría sobre las decisiones de inversión y financiamiento de este. Así como la visita, captación y atención de potenciales clientes que le puedan generar oportunidades de negocios.
2003 – 2003                                           Agrosuper (Distribuidora Sur Ltda.)
Primera Practica Básica de Ingeniería Comercial, en el área administrativa, específicamente, trabajo y  conocimiento en: cuentas corrientes de clientes, caja, digitación, facturación, notas de debito y notas de crédito, depósitos (bancario), apertura y cierre de caja, supervisión de vendedores.
1998 –2004

Administración de recursos y fiscalización de tareas y objetivos de campo familiar, específicamente de mi padre, tanto en la distribución de recursos, compra de insumos, pagos de proveedores y trabajadores, y participar de negociaciones de cultivo.    
Contabilidad.

2004 – Octubre 2011                             Agrosuper (Distribuidora Sur Ltda.)
Administrativo.  Desempeño como ejecutivo cuentas corrientes de clientes, caja, facturación, notas de debito y notas de crédito, depósitos (bancarios), apertura y cierre de caja.  
 

	idiomas e informatica

	
	 MS Office (intermedio)

	formacion academica





                                                                        Universidad Autónoma de Chile.

Estudiante Último Año de Ingeniería Comercial. (Ramos de ingles y examen de grado pendiente) 

	congreso y reuniones

	
	2010     levantemos Maule con inversión y emprendimiento. Universidad de Talca y CORFO., asistente.

2010         Taller de innovación. Universidad de Talca y CORFO., asistente. 



	premios y otras actividades
·       Participación en programas de ayuda de “Un techo para Chile” y “Operaciones de Inversiones”.

·       Organizar competencias automovilísticas “Piques cuarto de milla”, captando auspiciadores y promocionando los eventos. (club mini talca)

·       Relacionador Público de Club Mini Talca.   

·       Venta de Automóviles, camiones y Maquinaria Agrícola Usada en forma particular.

	


